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Desde 2003 viene mostrando una recuperacion llamativa. Para este ario
se prevén operaciones por alrededor de los 1100 millones de pesos, es
decir, un crecimiento del 45,5 por ciento respecto del ano ultimo

s evidente que una de las principales
Erazones de la reactivaciéon en la
Argentina estan basadas en un mayor
acceso del sector productivo a diversos
instrumentos de financiacion, entre ellos
el leasing, que mostro en los Gltimos afios
ser una herramienta idénea en el actual
proceso de recuperacion economica.

En efecto, la paulatina recuperacion de
la economia impulsada basicamente por
un aumento en el consumo y en la tasa de
inversion determiné la recomposicion de
diferentes instrumentos de financiacion
entre los que surge como uno de los mas
aptos el leasing, una modalidad que
tiende a mejorar la capacidad de
inversion de sectores que no siempre
tienen acceso al crédito.

El leasing, acuerdo financiero por
medio del cual una empresa alquila un

bien con opcion a compra, refleja la
posibilidad concreta de una ampliacién
en los niveles de inversion para aquellos
que encuentran dificultades en el acceso
a lineas de financiaciéon y que necesitan
de una renovacion de equipamiento en
busca de un mayor nivel de competitividad.
La mayor estabilidad econdémica
registrada desde 2003 en adelante
permitié una recuperacion en los niveles
de rentabilidad e inversion que
devolvieron al mercado cierta capacidad
crediticia. En este aspecto, el leasing
mostrd una recuperacion admirable.

La historia reciente

La historia reciente sefiala que la crisis
econdmica y el resultante shock recesivo
ocurrido a fines de 2001 y cuyas
consecuencias quedaron en evidencia en

el periodo 2002 y 2003 generaron
practicamente la desapariciéon de este
instrumento. Montos  escasos Yy
quebrantos de algunas compaiiias, en un
contexto de fuerte incertidumbre
econdmica pusieron al sector en el punto
mas bajo en su actividad desde su
lanzamiento, en 1997.

En la historia del leasing en la Argentina,
su punto mas alto se alcanzo en 1999,
con un volumen de 970 millones de
pesos. En 2001, caerian hasta los 31
millones, es decir una baja del 95 por
ciento.

El descenso de la operatoria de leasing
fue simultaneo con la caida de la
actividad econdmica agravada por el
contexto, que afectd sin duda la toma de
decisiones por parte de los agentes
economicos. La estrecha ligazon que

The Capita Corporation
El verdadero nombre del leasing en Argentina

tiene este instrumento de financiacion
con el nivel de actividad general y la
inversion en particular, en especial en el
rubro bienes de capital, junto con la
prolongada recesion resultaron centrales
para la caida, la que mostrd por ejemplo,
en contra de otras herramientas de
financiamiento, como las  Obligaciones
Negociables, un escaso grado de
incumplimiento.

Camino a la recuperaciéon
A partir de 2002 la tendencia seria hacia
el aumento. El incremento en el nimero
de contratos de leasing, por un volumen
de 74 millones de pesos en 2003, crecid
hasta los 682 millones en 2004 y
alcanzaria los 1100 millones de pesos
este aflo, es decir un crecimiento superior
a las respectivas tasas de inversion anual.
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De los sectores mas favorecidos por esta
herramienta financiera aparecen las
pequefias y medianas empresas que
reflejaron un fuerte interés por este
instrumento de inversion que, ademas
exhibe ventajas impositivas respecto del
crédito.

En este sentido, una mirada sobre los
tomadores de contratos de leasing,
seflala que buscan financiamiento para
bienes de capital y que forman parte del
sector de pymes, que concentran
alrededor del 70 por ciento de la cartera
de crédito.

Los sectores mas dindmicos de la
economia encontraron en el leasing un
eficaz instrumento financiero para el acceso
de bienes que, ciertamente, representa uno
de los pilares de la expansion de la
actividad productiva en la Argentina.
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El leasing, una herramienta que tiene ventajas
Impositivas, ideal para financiar inversiones

Financia el 3,5 % de |las operaciones en bienes de capital

El leasing es la herramienta ideal para
financiar inversiones. Una forma de
financiamiento que permite a las empresas
alquilar bienes con una opcién a compra.
Luego de los afios de crisis, esta operatoria
vuelve a surgir en el mercado argentino.

Segtn datos de la Asociacién de Leasing
Argentina, que nuclea a entidades
especializadas y bancos que participan del
negocio, el mercado local alcanz6 su punto
mas alto en su desarrollo en 1999, con un
volumen de operaciones por 970 millones
de pesos. Tras la crisis econdmica de fines
de 2001, el mercado cayé a 31 millones de
pesos en operaciones en 2002 y 74, en
2003. Desde el afio ultimo se comenzé a
observar una marcada recuperacién, con
operaciones de leasing por 756 millones de
pesos y una prevision para este afio de
unos 1100 millones.

Para el presidente de la asociacién y
titular de CGM Leasing Argentina, Alberto
Beunza, la raz6n de este crecimiento radica
en que algunos sectores econdomicos
comenzaron a evaluar el proceso de
inversiéon debido a los aumentos en la
produccién y a la necesaria actualizacién
que requiere su capacidad instalada.

Dentro de estos sectores se observa una
fuerte demanda desde quienes forman

parte de la pequefia y mediana empresa y
el agro, por cierto, ambos dindmicos y de
rdpida respuesta ante el crecimiento de la
demanda interna y las posibilidades de
exportacién que exhibe en la actualidad la
economia argentina.

Para la asociacién, el impulso que
recibieron las operatorias de leasing tienen
como un factor de interés sus claras
ventajas impositivas. En efecto, esta
herramienta genera la posibilidad de
acelerar la amortizaciéon con un efecto
financiero positivo, es decir, la inversion se
vuelve mas economica.

Por cierto estas ventajas impositivas en
relacién con el impuesto a las ganancias
estdn relacionadas a los contratos
establecidos dentro del decreto 1038/2000,
de la Ley 25.248, en las que se establece
un marco impositivo de absoluta
transparencia.

En busca de una mayor razonabilidad
impositiva, la asociaciéon propuso al
Ministerio de Economia la revision del
pago de la alicuota del IVA, que es del 21,
al 10,5% en cada cuota del alquilar del
bien hasta la compra.

Beunza explic6 también que la
pesificacion de los contratos de leasing
posibilité un rdpido crecimiento en el

nimero de contratos. Alejados de la
atadura que significa la variacién del tipo
de cambio, el mercado volvid a mostrar un
sostenido interés en este tipo de
instrumento cuyas repercusiones sobre la
actividad econdmica son evidentes.

Para el presidente de la asociacién, quien
accede a un contrato de leasing es, en la
practica, el dueo del bien con la ventaja
que no s6lo puede anticiparse en hacer uso
de su opcién a compra sino también
arrepentirse y adquirir otro bien con el
propésito de  renovar su stock de
magquinarias

Entre las ventajas en términos
econdmicos, se observa que el leasing
orienta el ahorro interno hacia la inversion
productiva, pilar de todo proceso de
crecimiento econémico. Por cierto, este
tipo de instrumento captura especialmente
las necesidades de financiamiento de las
pequefias y medianas empresas, las que,
ademds, tienen wuna participacién
significativa en la generacion de empleo.

Uno de los puntos destacables, en este
sentido, de las operaciones de leasing es la
orientacion que tiene esta forma de
inversion, como por ejemplo, actividades
productivas de cardcter industrial,
agropecuario, relacionadas con la

construcciéon y servicios, un sector que
evidencia una sostenida dindmica.

En un contexto donde la globalizacién
incrementa la presién sobre los agentes
econdmicos, el leasing permite financiar
eficiencia y calidad, completamente
necesarias para la insercion de los bienes
argentinos en el mundo.

Por otra parte, el leasing muestra ser una
herramienta adecuada para atraer nuevos
inversores que estén dispuestos a
desarrollar inversiones en infraestructura
productiva debido a la seguridad que tiene
la operatoria.

Ahora bien, el leasing muestra claras
ventajas respecto de sistema tradicional de
compra/venta, como por ejemplo, el
tomador de un contrato de leasing no debe
asumir el crédito fiscal por el IVA.

También permite la financiacion del 100
por ciento del bien y no existen
desembolsos iniciales de magnitud vy,
principalmente, no se corren riesgos por
obsolescencia tecnoldgica, ya que al
término del contrato, el activo vuelve a
manos del dador si el interesado no desea
adquirirlo.

El punto de partida del leasing fue en los
Estados Unidos, en 1952, al fundarse en
San Francisco, la United States Leasing

Corp. con el propésito de ofrecer
financiamiento a The American Co. MDP
Boothe para la adquisicion de bienes de
capital. Dos afos después, se fundaria la
Boothe Leasing Corp., empresa que se
independizé de bancos y proveedores.

De los Estados Unidos salt6 a Europa.
En Gran Bretana, Francia y Bélgica, en
este orden, surgieron hacia los afos
sesenta empresas de leasing, aunque
ligadas a corporaciones bancarias.
Después, Jap6n se interesé por esta forma
de operaciones en busca de agilizar las
adquisiciones de bienes de capital.

Respecto de América latina, el leasing
se introdujo en México, en 1961, y si
bien en la Argentina los lineamientos
operativos ya estaban incluidos en la Ley
de Entidades Financieras desde 1969, la
actividad sélo fue reglamentada en 1994
y hacia mediados de 2000 se promulg6 la
ley 25.248.

En la Argentina, el 3,5 por ciento de las
transacciones de bienes de capital se
financian por medio del leasing. En los
Estados Unidos, ese porcentaje alcanza al
31 por ciento. En Brasil, supera
levemente el 11 por ciento, Chile, el 10
por ciento y México, se mantiene en el 3
por ciento.
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CGM Leasing sostiene desde la excelencia la frase
el beneficio de un bien esta en su uso, ho en su propiedad

En CGM Leasing Argentina S.A.
estamos convencidos que el Leasing esla
herramienta Optima para financiar
inversiones y dedicamos toda nuestra
organizacion al logro de este objetivo.

Somos una empresa que hacemos del
Leasing nuestro foco especifico,
dedicando toda nuestra actividad en
forma exclusiva a la financiacion de
inversiones no regulados por el sistema
bancario. Contando entre nuestras
principales caracteristicas:

- Actividad central orientada al leasing.
- Gran conocimiento y especializacion en
el producto.

Alberto Beunza, presidente de CGM
Leasing Argentina

- Variedad de productos ofrecidos y
desarrollo de estructuras especificas
segun las necesidades del cliente.

- Flexibilidad y agilidad en los trémites y
operatoria de instrumentacion.

- Ampliacion de los limites de créditos
tradicionales (al no ser una entidad
bancaria).

El leasing es la herramienta mas
conveniente para financiar inversiones,
tanto a nivel local como en otros paises.
Este producto, que financia mas de
500BU$S (billones) a nivel mundial,
tiene variantes seglin las necesidades
especificas. En CGM Leasing, estamos
en condiciones de ofrecer este producto
en sus diversas opciones y con los
beneficios mas atractivos.

- Leasing Financiero, un contrato de
aquiler cuya opcion de compraes similar
en valor aunacuota.

- Leasing Operativo, un contrato de
alquiler especialmente disefiado para
evitar la obsolescencia tecnolégica y
apuntar a la renovacion, que tiene cuotas
menores durante el contrato y una opcién
de compra més elevada estimada en
funcion del verdadero valor del bien a
final del contrato.

L easing Verdadero, un esqguema
gue per mite evitar adecuadamente
|a obsolescencia tecnoldgica

En 2003, el leasing posibilité el
financiamiento de inversiones por mas de
500.000 millones de ddlares, en todo el
mundo. Lacifra, de por si impactante, es
reveladora del inmenso potencial de este
instrumento de financiacion de bienes
productivos.

Laexperienciainternacional habla sola:
en EE.UU., e 31% de todas las
inversiones en equipamiento se
concretaron a través de esta operatoria. A
su vez, 80% de las empresas de ese pais
incorpora parte o la totalidad de sus
equipos a través del leasing. Lo mismo
podemos decir de otros mercados, mucho
més cercanos a nuestro, como es Brasil
(con més de 5000 millones de dolares
financiados al afio), México (3000
millones) y Chile (720 millones).

Es que efectivamente el Leasing se
constituye como la mas poderosa
herramienta de financiacion de largo
plazo para acompafiar la incorporacion
de equipamiento. Ahora bien, si
contemplamos la répida obsolescencia de
muchos de |os eguipos necesarios para la
produccion, informacion o control,
Ilegamos a la conclusion de que la vida
Util de los bienes es cada vez més corta.
Por lo tanto, una financiacion que
considere, desde e momento inicial, esta
condicién, resulta ventajosa: aqui entra a
jugar lo que en los mercados
desarrollados de leasing (y en The Capita
Corporation) denominamos "Leasing
Verdadero".

¢Por qué "Verdadero"? Porque es el
Unico esquema gque permite evitar la

- Sdle & Leaseback, una modalidad de
financiacion basada en activos propios
del cliente, mediante la venta de la
misma a la compafiia de leasing y luego
ingresando en un contrato de leasing por
el mismo bien.

- Beneficios Impositivos, estructuramos
modalidades de leasing que provee todos
los requisitos para minimizar el impacto
fiscal y hacer mas econémicalainversion
- Minimizar los desembolsos iniciales de
lasinversiones.

- Tratamiento contable, se estructuraran
las modalidades de leasing que se
adapten a los requerimientos contables de
activacion o no del bien.

- Manejo del Presupuesto de Inversién de
los clientes.

- Servicios Adicionales (seguros,
mantenimiento, importacion, etc)

Uno de los ejes principales de la
actividad de CGM Leasing se basa en el
desarrollo de Acuerdos con Proveedores,
con quienes acuerda programas de

financiacion de sus productos.

De esta manera, CGM Leasing
estructura programas de financiacién
para los clientes de dichos proveedores.
Contamos con una vasta experiencia en
el negocio, y apuntamos a lograr el
mejor producto financiero junto con el
mejor servicio.

De esta manera, lograr hacer efectivo,
la tradicional frase de leasing: "El
beneficio de un bien esta en su uso y no
en su propiedad”.

CGM LEASING

A RGENTTINA

Sergio Calderén - Gerente General de
The Capita Corporation de Argentina

obsolescencia tecnoldgica y facilita la
constante actualizacion de los bienes
destinados a la produccion. Las
compafiias especializadas poseen un
profundo conocimiento no sdlo de los
equipos, sino de sus mercados
secundarios y las nuevas tendencias,
estan en condiciones de ofrecer leasing
de Residuales, esto es, financiaciones en
doénde claramente no se amortiza el 100%
del bienalolargo del contrato.

En consecuencia, quien toma este tipo
de instrumento posee, a findizar el plazo
contractual, una opcién de compra
econdémicamente valida, toda vez que el
precio es el Valor de Mercado. Las
opciones pasan, entonces, no solo por la
compra de ese bien, sino
fundamentalmente por su devolucién ala

Compafiia Dadora, y su reemplazo por
otro similar, pero de Ultima tecnologia,
pagando el mismo canon mensual.

Las posibilidades que abre €l desarrollo
del "Leasing Verdadero" son enormes:
més que en ningun otra financiacion, se
paga por €l uso del bien, y no por su
mera propiedad. Libera a la empresa de
todos aquellos aspectos logisticos, al
ocuparse la Compafiia de Leasing del
retiro del equipamiento a renovar, su
reventa en el mercado secundario, y otros
aspectos de administracion.

En definitiva, estamodalidad de Leasing
de Residuales pone a acance de los
potenciales usuarios, especiamente las
PyMEs, un poderoso instrumento
utilizado en los mercados desarrollados
definanciacion de activos.

MACRO LEASING

:;Necesita invertir?

Le ofrecemos inmejorables condiciones para financiar la inversion que necesita con la mejor

www.macrobansud.com.ar

herramienta del mercado. Tenemos un producto para cada necesidad.
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Banco Macro Bansud: lider
en e competitivo mercado
argentino del leasing

Una cartera diversificada y el apoyo
a las pequefias y medianas empresas

El leasing es la herramienta financiera
mas importante del mercado para
financiar la inversion debido a que la
legislacion vigente, una de las mas
avanzadas del mundo, le otorga en
determinadas circunstancias ventajas
impositivas y contables.

Estas pueden resumirse en ahorros
impositivos, porque el canon que se
paga por el uso del bien se deduce
integramente de ganancias, y en la
mejora de los indices del balance, ya
que el bien utilizado no se activaen €.

En Banco Macro Bansud, como parte
de nuestra estrategia de apoyo a las
economias regionales y al segmento de
las pequefias y medianas empresas,
hemos desarrollado el producto
creando un &rea especifica para atender
este negocio.

Durante 2004 hemos generado una
cartera de 150 millones de pesos
financiando distintas industrias y
bienes. Estos nimeros nos convierten
en lideres del mercado, que en el afio
Gltimo financié aproximadamente 800
millones de pesos en la utilizacién de
esta herramienta, y tenemos como
objetivo mantener esa posicion de
liderazgo en 2005 con un mercado que
evidencia sefialles de un franco
crecimiento.

En la tabla que se muestra a
continuacion  puede verse la
diversificacion de nuestra cartera:

Transporte y logistica 29%
Maquinaria construccion: 20%
Maquinaria agricola: 14%
Equipos industriales: 13%
Inmuebles: 13%
Telecomunicaciones: 8%

Otros: 3%

El leasing, que se encuentra legislado
por la ley 25248 y sus decretos
reglamentarios, es basicamente un
alquiler con opcién a compra luego de
un tiempo determinado y por un
importe que se pacta contractua mente.
Para obtener los beneficios impositivos
es necesario que €l plazo del contrato
exceda la mitad de la vida Util que la
AFIP le otorga a bien, por ejemplo
para una magquinaria agricola el plazo
minimo de contrato es de 49 meses ya
que laAFIPle asigna unavida til de 8
afos en tanto que para vehiculos de
transporte el plazo minimo es de 31

meses porque la vida Util asignada es
de 5 afios.

Debido alagran cantidad de variables
gue entran en juego en una operacion
de leasing, para comparar alternativas
no es suficiente con conocer la tasa de
interés implicita ya que el costo
financiero total estaré afectado por los
gastos de origen, e costo del seguro y
sobre todo por el valor del bien sobre el
que se calculara el canon; como €l bien
se paga a contado y a veces se
consiguen beneficios por ser un
comprador habitual, generalmente se
introduce un descuento que nosotros en
Banco Macro Bansud trasladamos al
cliente.

Contamos con una amplia red de
sucursales a lo largo y a lo ancho de
todo el pais, que ofrece asesoramiento
especializado sobre este producto
cubriendo las més variadas necesidades
de los distintos sectores de las
economias regionales.

Recientemente, y como parte de la
estrategia del  grupo, hemos
desarrollado y lanzado el producto en
Banco Suquia lo que nos permitira
afianzar nuestra posicion de liderazgo
en la zona centro del pais. Actuamente
contamos con una red de atencion de
més de 250 sucursales.

Como parte de nuestra estrategia de
desarrollo del producto y basados en
los objetivos del grupo buscamos
desarrollar alianzas estratégicas con
proveedores de bienes que nos permita
mejorar la ofertadel producto.

Por ejemplo, nuestro acuerdo mas
famoso es el que desarrollamos con
John Deere para financiar los bienes
que comercializan.

Estamos convencidos que €l leasing es
una herramienta financiera de excelente
nivel pero reconocemos que para
potenciar su desarrollo es necesario
generar un cambio cultural, donde se
privilegie el uso y no la propiedad del
bien, como también generar algunos
cambios normativos que amplien el
mercado y generen las condiciones para
que cada participante de este mercado
juegue €l rol que naturalmente tiene
asignado en el desarrollo del mismo.

Creemos también que de mantenerse
la tendencia de crecimiento econémico
del pais, el leasing ira evolucionado en
la complejidad de las estructuras
utilizadas acercandonos cada vez mas a
lo que se hace en los paises
desarrollados.

Esto permitirdA maximizar los
beneficios para todos los involucrados
en este mercado.

Milagro Medrano
Gerente de Relaciones I nstitucionales
BANCO MACRO BANSUD

Provincia Leasing, una historia
junto a los sectores productivos

Como naci6 Provincia Leasing: En
diciembre de 1996, heredera de un banco
de més de un siglo de vida, y como una
respuesta a la necesidad de las Pymes de
contar con una herramienta financiera
que ayude a la obtencién de bhienes de
capital.

Laempresa comenzo sus actividades en
agosto de 1997, y desde entonces, asiste
tanto al sector publico, donde es lider
absoluto, como a sector privado
orientado esencialmente alas Pymes.

Sin duda el leasing es una de las
alternativas de financiacion mas creativas
que existen en el mercado. No sblo
brinda beneficios que se materializan
concretamente en el flujo de fondos de la

operacion de leasing, sino también otorga
un conveniente tratamiento contable e
impositivo permitiendo asi a tomador la
optimizacion del manejo de sus activos.

En sintesis, las principales ventgjas de
un leasing son que se paga el bien
mientras se lo utiliza, se evita la
obsolescencia tecnoldgica, se financia el
100% del equipo, no se incrementa el
endeudamiento financiero del tomador y
se obtienen ventajas fiscales.

Luego de superada la profunda crisis
general acontecida en €l pais a fines de
2001, el acceso a crédito fue mejorando
lentay progresivamente durante 2004. En
ese proceso €l leasing emergio con fuerza
apoyado basicamente en su fortaleza

como instrumento de garantia. En ese
contexto Provincia Leasing se mantuvo
en el segundo lugar del mercado en
cuanto a volumen de cartera,
administrando méas de 85 millones de
pesos, y en € quinto lugar en relacion a
monto financiado por nuevos contratos
de leasing, en este caso con més de 45
millones de pesos otorgados.

Apoyados, por un lado, en las buenas
perspectivas que se proyectan para el
mercado del crédito en general y del
leasing en particular y, por otro,
impulsados por el trabajo conjunto
realizado con las més de 300 sucursales
del Banco de la Provincia de Buenos
Aires durante el afio 2004.

|ll]ler>

PROVINCIA
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Somos una empresa del GRUPO BAPRO que, junto con el
respaldo del BANCO PROVINCIA, ponemos a su disposicion el
leasing, la mejor alternativa de financiamiento para la
implementacion de sus proyectos.

Elija el bien que necesite,

pague un canon y después es suyo.

Es aside fdcil:

- Usted, como tomador del leasing, elige el bien que mds se adecua a su necesidad y fe

solicita al proveedor una factura proforma.

- Provincia Leasing procede a cotizar las condiciones del leasing y, si Usted las acepta,
Ingresa la solicitud de pedido.
- Ala firma del contrato, Usted abona Unicamente la comision contractual,

- Ala entrega del bien sélo abona el primer canon. Luego continda con el pago

periodico segin lo pactado.

- Alvencimiento def contrato, Usted tiene derecho a ejercer o no la opcién de compra

del bien.

Decidase por un leasing y el resto...

déjelo en nuestras manos.

Hl’l

Teléfono: 4338-2200 -

Lo esperamos en:

Carlos Pellegrini 91 - Piso 7° - (C1009ABA)

Ciudad de Buenos Aires.

Fax:4338-2223.
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