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Cómo crear un grupo de trabajo que utilice todo su 
potencial y trabaje con sinergia. Métodos y estrategias para generar un ambiente productivo.

El arte de armar un buen equipo
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recién llegados.
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EL TRABAJO
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Cómo detectar 
oportunidades

LA REVISTA DE CLARIN 
PARA LAS PYMES 

Y EL COMERCIO
septiembre 2010

número 78
opcional 

con Clarín 
+ $ 6,90
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CLAVES PARA
INSTALARSE EN
UN SHOPPING P. 20

El agrónomo 
Juan Albino 
desarrolló 
un método 
para medir 
la humedad 
de los granos 
almacenados 
en silo-bolsas.

Dónde están los negocios en los que la demanda supera a la oferta. Factores 
que deben tenerse en cuenta. Innovación y capacidad para llegar primero. 
Qué dicen los expertos y emprendedores que abrieron mercados.
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Daniel Seva 
Presidente de Inverlease S.A. 

Desde hace poco más de dos 
años, Inverlease S.A. participa 
en el mercado local de leasing 
satisfaciendo las necesidades de 
pequeñas, medianas y grandes 
empresas. Representando una de 
las pocas compañías de leasing 
independientes (no bancarias) del 
mercado, Inverlease S.A. Esta 
independencia le permite operar 
con mayor agilidad y flexibilidad, 
ofreciendo la propuesta adecuada 
para cada uno de sus clientes. 
Al concentrarse exclusivamente en 
la financiación mediante contratos 
de leasing, Inverlease S.A. alcanza 
un alto grado de especialización que 
queda ampliamente demostrado 
en la eficiente estructuración y 
administración de sus operaciones.

Inverlease S.A. participa 
activamente en diferentes sectores 
de la economía tales como 
agronegocios, transporte y logística, 
tecnología, consumo masivo, 

El Leasing ha demostrado 
ser la herramienta más 
eficiente en la financiación 
de cualquier tipo de 
inversión en bienes de 
capital. 

Contamos en el país 
con una legislación y un 
marco regulatorio que 
afianza esta moderna 
y muy conveniente 
herramienta financiera. El 
crecimiento sostenido que 
viene teniendo el Leasing 
en la Argentina durante 
los últimos años verifica 
que cada vez son más los 
inversores que optan por 

ESPECIALIZACION, INDEPENDENCIA, AGILIDIDAD, FLEXIBILIDAD

CGM LEASING

construcción, servicios, entre otros. 
Mediante sus líneas de financiación 
en pesos y dólares estadounidenses 
financia hasta el 100% de todo tipo 
de bienes de capital a personas 
jurídicas (sociedades anónimas, 
sociedades de responsabilidad 
limitada, etc.) a tasa fija o variable y 
a plazos de hasta 60 meses.

A través de su equipo 
comercial, Inverlease S.A. analiza 
en detalle las necesidades y 

financiar sus inversiones a 
través del leasing.

En términos generales, 
podemos decir que no 
solo se cuenta con una 
financiación competitiva, 
sino además con otros muy 
importantes beneficios: 
a) Impositivos: existen 
importantes beneficios en 
el Impuesto a las Ganancias 
diseñados justamente para 
facilitar la inversión b) 
Renovación tecnológica: 
el leasing “operativo” 
es una modalidad de 
leasing que facilita la 
renovación de los equipos, 

posibilidades de sus clientes, con 
el objetivo de diseñar la operación 
más conveniente en cuanto a 
plazo, moneda, periodicidad de 
cánones, etc. Adicionalmente, 
se trabaja activamente en el 
aprovechamiento por parte del 
cliente de las ventajas impositivas 
que ofrece la operatoria. En muchos 

WEB HOSTING

TELEFONIA IP
SERVIDORES DEDICADOS

Y MUCHOS SERVICIOS MAS

En una economía donde el cambio es una constante, facilitar el acceso a nuevos equipos y tecnología es el objetivo de CGM Leasing

c) Financieras: por cuanto 
minimizan la salida de caja 
d) Operativas: brindando 
servicios adicionales 
(seguros, importaciones en 
caso de corresponder, etc).

CGM Leasing es 
la principal compañía 
de Leasing con objeto 
específico no bancaria del 
país. Nos especializamos 
en el leasing como única 
herramienta, y nos permite 
ofrecer la mayor variedad 
de productos junto con 
un servicio eficiente,  
brindando la estructura 
de leasing acorde a las 

necesidades de cada 
cliente.

Optimizamos la ad-
quisición del equipo rea-
lizando la gestión integral de 
compra y coordinando con 
el proveedor la entrega del 
bien. Somos los principales 
interesados en resguardar la 
integridad física del equipo 
facilitando la administración 
del mismo para el cliente.

Contamos con una ex-
perimentada estructura 
comercial integrada por 
especialistas que asesoran 
a nuestros clientes. 
Ampliamos nuestros ser-

vicios a proveedores de 
bienes mediante nuestros  
Programas para “Vendors” 
que ya reúne a prestiogiosas 
empresas de la industria. El 
Proveedor realiza la venta 
la cual percibe al contado, y 
su cliente accede al uso del 
equipo mediante el Leasing.

Somos una empresa 
que hacemos del Leasing 
nuestro foco específico y 
dedicamos toda nuestra 
actividad en forma exclusiva 
a la financiación de estas 
inversiones.
www.cgmleasing.com.ar
5272 6700

 

casos, los acuerdos cerrados 
con diferentes proveedores, le 
permiten a Inverlease S.A. mejorar 
las cotizaciones por los bienes de 
capital a financiar, generando un 
beneficio adicional para el cliente.

Daniel Seva. Presidente de 
Inverlease S.A. 

Mercedes-
Benz 

Financiara 
Leasing

El Leasing ha demostrado ser la 
herramienta más eficiente para 
que una empresa pueda ampliar 
su flota de unidades, ya que se 
pueden incorporar todos los 
servicios inherentes al bien, lo cual 
brinda la posibilidad de controlar 
el presupuesto de la flota, asegurar 
el buen estado de conservación de 
las unidades y renovarla misma 
una vez finalizado el contrato.

Mercedes-Benz Financiera, a 
través de la red de Concesionarios 
Mercedes-Benz ofrece esta 
herramienta para la adquisición 
de Camiones y Vans de la marca 
Mercedes-Benz.

En el leasing de vehículos 
comerciales, la empresa promueve 
especialmente su Plan Expo, 
“Ideamos un plan de leasing que 
contempla un anticipo pequeño, 
cercano al 10% y equivalente a 
dos cánones, el cual, sumado a 
un depósito en garantía, nos ha 
permitido alcanzar una tasa muy 
competitiva -concluye San Martín

Fernando Jaime San Martín.
Director comercial
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